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Schneller; besser, gunstiger

Kosten- und Zeitersparmis: Dies sind die beiden wichtigsten Argurmente flr die
Optimierung des Informations- und Warenflusses per EDI. Handel und Hersteller
sollten an einen Tisch, um branchenibergreifende Losungen zu finden.




braucht Weile, Das musste auch die
Textibranche feststelien, m der ED (Electrom:
Crata Interchange) bereits sait Jahrem em | he-
ma ist. Zurzeit sind etwa 1000 Handels

unternehmen und mehr als 160 Lieferanten
gber 100 Markenkodektionan ED|-fEhig Uas st angesichis
B Grtiie der Branche moch rachit wiel, Dakea sind sich eygent-
alle scher: An EDI kamrmt man sukdinftg necht vorber,
ite man auch nicht, denn der elektronische Datenser-
— =0 der deutsche Ausdruck — kann sowohl der Ham-
als auch der Lieferantenseite wviele Vorteile brimgen
klassische Win-Win-Sibuation sofusagen.
rwas genau verbirgt sich hinter EC, und =t dies auch
il die Schubranche mteresaant! Die ofizelle Defnition lau-
Bt i Y ist die elektronische Ubarmittlung strukturierter
Baten mittels festgelegter Machrichtenstardards von einer
i puterarmsendung in die andere — und Dear mit einem
s an merschichen Bingriffen Anders pesaat der pesam-
Fapierkram, der den'Warenfluss begletet, verschwanaet im
tﬂnp;ter Alle Informationen (Artikelkatalops, Bastellun-
. Auftragsbestitipungen, Lisferscheine, Rechnungen etc.)
Enen ofre Medienbruch von einem ECAV-Systerm ins ndchate
‘-H'HD'“'._{"". werden, Marmelie Erfassungsarbeiten, z B bei
e Bestellbearbeitung beim Lieferanten oder auch beim
BN areneingang im Handel, entfallen, Dies spart nicht nur
B Und Ensten, sondemn ist auch noch wesentlich wenipes
Blehlaranilliz
BRene Frage, dies st auch fir die Schuhbranche interessant
e Fachhandler sind ja genausa wie ihre Kollegen im Beklei-
'ﬂ.ng-snmrfr aul raticnelle, schnele und kostensparende Abkiu
3 anpevaesen”, weill D Skegfried lacobs, der als stelbvertre-
fder Hauptpeschaftsfihrar bieimn Bumdesverband des

chien Textileinzelhandels (BTE &) in Kdin das Thema
BN betreut Lind er bate ares ches nickt nur flir grolie Han-
s Erfah-
1, dass sich inhaberpeflhrte Fachgeschafte mit

Handling leichter tun als Groliunternehmen.”
g Hauptproblermatik besm EDI begt dasny sicherzustellen
sich die EDW-Systeme des Lieferanten und des Hindbers
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ghen”, die Daten also ohne Schrittstellenproble
Etauscht werden kinmen Dabei gibt es prinapsell zee Mog
ehkesten, diese EDI-Fihigheit herzustellene Uber de Anschai-
Ring cines Komerters, der die eigenen Daten in das bendtigte
BEtenformat konwvertiert, oder Gber des ARDINaUng an ein
BEN-Cleanng- Center: Der letztere Weg scheint insbesonde-
B& fir mittektindische Handler interessant, da der [rvesti-
o fevand und der Bedarf an technischem Enow-how
BEeringer sind. Ein Clearing-Center Gbernimmt die Daten

s dem Warenwirtschaftssystern des Handlers und stellt
S den Lieferantsn in einemn standardisierten Format zurer-




elektonischen Daterausglech abne Clearing-Center rmilssen
und Industrie weit verrweigte Kontakte aufnebrmen.

fligung Lind umgekehrt. Lind zwar zwischen allen dem Clearing-
Center angeschiossenen Handetsunternehmen und Lisfe-
ranter, ohne dass jmaeils direkte Ahsprachen nistig sind.

In der Textibranche wirc zum Beispiel Dberwiegend das BTE-
Clearirg-Center fiir den Datenaustausch genutzt, Zurzett sind
s etwa 600 Einzelhandelsgeschafte. die diese Dienstleistung
in Anspruch nehmen, Meben einer manatlichen Grundge-

Mit dem Clearing-Center, das flir den Austausch songr, verenfacht
sich des Diaterransier swischen Handal und Industre,

biihr fallen ihnlich wie bei der Telefonrechnung YVolumenge-
biiren an\Wire das BTE-Clearing-Center auch fiir die Schuh.
branche nutzbar? , Frnzipiell schon, einige Schublisferanten
sind sogar schan angeschlosen, Unsere EDI-Strukturen sing
worhanden, haben sich bewahrt und kénnten auch dem Schub-
rrarkt zurVerflgung gestelll werden®, so Jacobs. Mit bean.
chenspezfischen Modifikationen, wie der 49-jihrige betont:
~WVir wissen, dass der Schwih-Fachhandel bei der Order ger-
e mit Bildern arbeitet, und wallen ik diese Maglichkeit
natirlich auch bieten,”

Technische Voraussetzung flir die Anbindung an ein Clea-
ring-Center ist ere entsprechende Schnittstelle im eigenen
Warenwvirtschafissystern, Heer snd die EDV Spezialisten gefor-
dert, ihre Programme entsprechend auszustatten. Verschie-
dene EDH-Mktivitiiten sind in der Branche ja
bereits 2u becbachten: EBG-Drata hat mit der
Meho GmbH ein EDI-Projekt ins Leben gany-
fen, ETOS hat ein eigenes Clearing-Center fiir
seine Kunden eingerichtet und Aristan bnfor-
matik arbeitet pemersam mit dem Ariston-
Mord-WWest-Ring an einem Clearing-Center,
Mgz Branchensicht wiire es winschenswert,
wern nicht alle ihr eigenes S{ppehen kochen
wilirden, sondern ihnkch dem BTE-Clearing-
Center eine (berpeordnete Branchenlisung
gefunden werden kiinnte. Dary milssten alle
an einen Tech: Hinder, Einkaufoverblinds, Lie-
feranten und ECV-Firmen, Dk Jacobs weill, wis
langwierig und schwierig dieser Abstim-
mungsprozess sein kann:,Da missen viele verschiedens [nfer-
essen unter einen Hut gebracht und Vorbehalte ausgeriumt
werden. Letztlich wissen aber eigentlich alle, dass EDI fr
den Fachhandel eine wichtige Visraussetzung ist, den verti-
kalen Systemen Parol bieten 2u kénnen,” Lilrike Lach

Dir: Siesgiried [acobs: Mit
ECA den vertikalen Syste-
e Parob bieten.



