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WIRTSCHAFT

Schneller Datenaustausch

Die anwr Schuh will nicht mehr warten,
bis sich alle beteiligten Gruppen der
Schuhbranche bei der Entwicklung neuer
technischer Standards geeinigt haben.

.Die Verbdnde bewegen sich in eine neue Ara®, kindigte
Michael Decker, Geschéaftsfihrer der anwr Schuh GmbH, bei
der Vorstellung der neuen Business-Plattform an. Sie befan-
den sich aul dem Weg vorm Marketing- zum Informationsver-
bund. Die angekindigte Plattform soll die Geschéftsprozesse
des mittelstindischen Schuhfacheinzelhandels optimieren.
Wesentliche Ergebnisse fir den Handler werden Koslenre
duktion, eine Verbesserung der Abl#ufe und eine Optimierung
des Warenflusses sein, so Decker. Als erste Baustufe der Platt-
form wird das Clearing-Center in Betrieb genomr

2n.

Dabei handelt es sich um eine kostenlose Dienstleistung der anwr
Schuh, die letztlich allen Verbundgruppen zur Verfilgung stehen
wird. Moglich wird dies, weil drei fihrende Warenwirtschaftsan-
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sterns mitgearbeitet haben. Sie bisten hre Warema
sterne verbundgruppendbergreifend an und ermigli
ren Kunden die Teilhabe an den Vorteilen, lhre W
mmerhin 43 Prozent der Schuhhandler in Deutschl
fiet. Mit weiteren WWS-Anbietern wird die Zusammen
falls angestrebt. Uber das Clearing Center werden a
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sung und Doppelung der Bearbeitung, Entlastun
office, Unterstitzung und Beschleunigung der P
cherstellen der Eindeutigkeit der Daten sowie aus:
Auswertungen und Trendinformationen.” Doch a
Lieferantenseite wird ein Vorteilskatalog aufgema
tung und Profilierung des mittelstdndischen Schu
dels durch die Verbundgruppen, umfassende und
te Markttransparenz
del, Objekiivierung der Markteinschatzung durch v
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Sinn des Clearing Centers ist, fir die Durchlassigh
tensatzen zu sorgen, die aus unterschiedlichen G
men und in unterschiedlichen Formaten erstellt si
den derzeit von Lieferantenseite beispielsweise ¢
XML, EDI-Fact, Sinfos und andere verwendet, di
bieter arbeiten mit KZXML, AZXML, Bilddaten usw.
Center sorgen Konvertierungsprogramme for den
sen Austausch. Die anwr-Lisung verspricht so, el
bles EDI-System zu werden (EDI = Electronic Dats
ge, elektronischer Datenaustausch). Selbstverstan
dafiir gesorgt werden, dass nicht alle alles sehen u
ten kinnen. Der verbundgruppenibergreifends T
tenaustauschs betrifft daber die Artikelstammidat
Bilddaten. Die verbundgruppenspezifische Vertei
dann die Auftragssatze, die eingehenden Order
fragshestdtigungen, Po3-Daten sowie artikelgenal
ports, Lieferavise und Rechnungssatze. Die weite

kommunikativen  Funktionen werden eine Wara)

Reklamationsabwicklung, die Einbindung von Flact

ten, Erfa-Anwendungen oder Logistikdienstieistu
Auch Beratung, Schulung, Modeinfo oder Werberr

sollen Gber die Plattform méglich gemacht werdet






